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Наибольшая «вилка»:  

1. Достойная и стабильная оплата труда  

2. Возможность влиять на вознаграждение  

3. Возможность профессионального роста, понимание 

перспектив развития, 

4. Четкость постановки задач от руководителя 

5. Заинтересованность руководителя в идеях и 

предложениях. 

Наименьшая «вилка»: 

1. Сложность работы  

2. Работа с высокой степенью 

ответственности  

3. Высокий уровень 

самостоятельности  

4. Удобное  расположение работы 

5. Удобный график работы 
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15,30% 

27,60% 

43,50% 

12,30% 

1,40% 

порядок планирования 
закупок эффективнее и 
удобнее и обеспечит 
повышение качества 
закупочной 
деятельности заказчика 

порядок планир. закупок 
предпочтительнее 
предыдущего, однако он 
не обеспечит повышение 
качества закупочной 
деятельности 

порядок планир. закупок 
не эффективнее 
предыдущего и не 
улучшит качество 
закупочной 
деятельности заказчика 

В среде заказчиков нарастает недовольство институтом планирования  

Опрос 2017 года 

Опрос 2014 года 

Выросла доля респондентов, 

считающих что планирование 

не улучшит качество 

закупочной деятельности 

43% против 48% 
 

Выросла доля респондентов, 

считающих что институт 

планирования хуже 

предыдущего 

 12% против 18% 
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14,20% 

15,80% 

66,90% 

3,10% 

увеличилась 

уменьшилась 

осталась без изменений 

иное 

По оценкам заказчиков, демпинг стал применятся чаще 

Опрос 2017 года 

Опрос 2014 года 

Статистика: 

20% от всех контрактов было заключено 

с применением антидемпинговых мер, 

что больше показателя 2015 года 

(14,2%).  

52,8% составило 

среднее снижение НМЦК 

в рамках всех закупок с 

применением 

антидемпинговых мер, 

что больше показателей 

2015 года на 4,3% 
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49,90% 

21,60% 

9,80% 

14,40% 

4,20% 

обоснована и достижима на 
практике 

обоснована, но 
недостижима на практике 

не обоснована и не 
достижима на практике 

очередная оторванная от 
реальности инициатива, 
которую никто не будет 
исполнять 

иное 

Заказчики стали чаще 

соглашаться с 

обоснованностью принципа 

закупок у СМП 

В то же время, 

достижимость показателей 

закупки у СМП ставится под 

сомнение немного чаще 

Существенно сократилась 

доля “заказчиков 

радикалов”, которые 

считают что в привлечение 

СМП нет необходимости 

Заказчики стали лояльней относится к задачам по привлечению СМП к закупкам 

Опрос 2017 года 

Опрос 2014 года 
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Институт внешней экспертизы не заработал 

Опрос 2017 года 
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Оценка заказчиками качества работы ЕИС за последний год существенно 

ухудшилась 
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Идею проведения всех закупок в электронной форме разделяют менее 

половины заказчиков  

Опрос 2017 года 


